
สิง่ทีต่อ้งรู ้
• ในเดอืนกรกฎาคม 2564 นี ้

perpetual software license 
สาํหรบัภาครฐัจะมวีางจาํหน่ายใน
Cloud Solution Provider 
program

• ตัง้แตก่รกฎาคม 2564 เป็นตน้ไป จะ
ไม่มกีารเพิม่ SKU ใหม่เขา้ไปใน
Open License program

• ลกูคา้ทีม่ี Software Assurance
สามารถตอ่อายุ coverage ของ
ตนเองไดท้ี่ Open Value 
program

• ตัง้แตว่นัที ่1 มกราคม 2565 เป็นตน้
ไปจะไม่มกีารซือ้ขายบน Open 
License program แลว้ การซือ้
ขายใหม่จะตอ้งทาํผ่าน Cloud 
Solution Provider หรอื Open 
Value programs เท่าน้ัน

ประโยชนส์าํคญั

• เรง่กระบวนการ customer 
transformation เพือ่ใหไ้ปสู่
คลาวดไ์ดเ้รว็ยิง่ขึน้

• เวลาในการเห็นมูลคา่คนืทุนที่
รวดเรว็ยิง่ขึน้ดว้ยโซลชู ัน่จาก
ไมโครซอฟทแ์ละพารท์เนอร ์

• ความยดืหยุน่ทีเ่พิม่ขึน้โดยทีก่าร
ควบคมุและกาํกบัดแูลยงัคงแน่น
หนาดเีสมอ

• สรา้งบนพืน้ฐานของความ
น่าเช ือ่ถอืและความปลอดภยั

• คุม้คา่ใชจ้า่ยและประหยดั
งบประมาณ

ทําไมตอ้งเป็น Cloud Solution Provider program? เมือ่ซ ือ้ขายผ่านโปรแกรมนี ้คณุจะสามารถสรา้งและนําสง่
ขอ้เสนอแบบคลาวดใ์หแ้กล่กูคา้ไดอ้ย่างเป็นตวัคณุเอง โดยสามารถขายทรพัยากรของไมโครซอฟทแ์ละรวมเขา้กบัผลติภณัฑ ์
จาก Third-party ควบคูไ่ปกบัสนิคา้และบรกิารทีค่ณุมเีป็นของตนเองไดม้ากขึน้ และคณุยงัสามารถบรหิารจดัการ
customer engagement lifecycle ไดต้ลอดวงจร และสรา้งความเชือ่มมัน่ใหแ้ข็งแกรง่กบัลกูคา้ของคณุไดใ้นฐานะทีค่ณุ
เป็น trusted advisors

การยา้ยจาก Open License program ไปยงั Cloud Solution Provider 
program เพือ่เพิม่โอกาสในการขายของคณุใหอ้ย่างสูงสุด

ในเดอืนมกราคม 2564 ไมโครซอฟทไ์ดท้ําใหล้กูคา้องคก์รสามารถซือ้ Perpetual software
license ผ่านทาง Cloud Solution Provider ไดแ้ลว้ น้ันคอืการเสนอโอกาสทีม่มีากขึน้ในการ
จาํหน่ายสนิคา้ตา่งๆ เพือ่ความพรอ้มสูก่ารเป็น Cloud Business อย่างเต็มรปูแบบและผลกัดนัให ้
เกดิ customer transformation อย่างเป็นรปูธรรมมากขึน้ เร ิม่ตน้ดว้ยการเตรยีมความพรอ้ม
เสยีแตว่นันีแ้ละเร ิม่ลองซือ้ผลติภณัฑจ์าก Cloud Solution Provider program ไดแ้ลว้วนันี้

ววิฒันาการของ Cloud Solution Provider program
กบัการเปลีย่นแปลงใน Open License program

ในเดอืนมกราคม 2564 perpetual software license ทัง้หมดจะมวีางจาํหน่ายผ่าน
ทาง Cloud Solution Provider program และในวนัที ่1 มกราคม 2565 ลกูคา้จะไม่
สามารถซือ้หรอืตอ่อาย ุsoftware license หรอื online service ใหม่ๆ ไดผ่้านทาง 
Microsoft Open License program อกีตอ่ไป จะมเีฉพาะการซือ้ License-only 
เท่าน้ันทีส่ามารถซือ้ไดจ้าก Cloud Solution Provider program

เหตใุดจงึเปลีย่นจาก Open License program ไปเป็น Cloud 
Solution Provider program?

การนําเสนอ Perpetual software ไปจาํหน่ายบน Cloud Solution Provider 
program น้ันเป็นประสบการณก์ารซือ้ขายใหม่ในตลาดคลาวด ์ (new commerce 
experience) ซ ึง่จะลดเวลาและคา่ใชจ้า่ยสาํหรบัพารท์เนอรใ์นการบรหิารจดัการสทิธิ ์
การใชง้านจากหลากหลายชอ่งทางทีม่อียู่มากมาย และนําพาใหค้ณุปรบัปรงุการขาย 
การดาํเนินการ และการบรหิารจดัการไปพรอ้มๆ กนัได ้จงึแนะนําใหค้ณุขยายระบบของ
คณุไปอยู่บนการซือ้ขายบน Cloud Solution Provider program และเสนอ cloud 
solution และ managed services ทีม่คีวามยดืหยุ่นสงูในการควบรวม license ตา่งๆ 
ไปไวใ้นบรกิารของคณุเพือ่สรา้งสภาพแวดลอ้มแบบ hybrid cloud เรง่ผลกัดนัใหล้กูคา้
ของคณุกา้วสูค่ลาวดไ์ดร้วดเรว็ยิง่ขึน้ 

ตอ้งเตรยีมความพรอ้มอย่างไร

ตวัแทนจาํหน่ายทีเ่คยจาํหน่ายผ่านทาง Open License program ในปัจจบุนั
จาํเป็นตอ้งสมคัรเพือ่เขา้รว่มใน Cloud Solution Provider program และพรอ้ม
สาํหรบัการซือ้ขายซอฟตแ์วรต์า่งๆ ผ่าน CSP ไดแ้ลว้ 

• หากคณุยงัไม่ไดล้งทะเบยีนหรอืสมคัรเขา้รว่มใน Cloud Solution Provider
program โปรดตดิตอ่ indirect provider ของคณุ เพือ่ทําการกา้วขึน้สูร่ะบบ
(หรอื onboard to the program) ได ้หากคณุตอ้งการคน้หา indirect provider
โปรด คลกิทีน่ี่

• หากคณุเขา้รว่มใน Cloud Solution Provider program อยู่แลว้ ควรเรยีนรู ้
เพิม่เตมิเกีย่วกบัการเปลีย่นแปลงจาก Open License program ไปยงั Cloud 
Solution Provider program คลกิทีน่ี่
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https://partner.microsoft.com/membership/cloud-solution-provider/find-a-provider
https://partner.microsoft.com/resources/collection/reseller-open-license-to-csp-transition-materials#/


เร ิม่ตน้ไดแ้ลว้
วนันี้

ทรพัยากรสาํคญั

• ชดุอบรมความพรอ้มแบบครบวงจร 
Reseller readiness 
resources-in-a-box

• สไลดภ์าพรวมสาํหรบัพารท์เนอร ์

• ขัน้ตอนการกา้วสู ่CSP ดว้ย 
Step-by-step onboarding 
guide

• บทความบล็อกสาํหรบัพารท์เนอร ์

• บทความบล็อกสาํหรบัลกูคา้

• Cloud Solution Provider 
program site และ Cloud 
Solution Provider program 
guidebook

• เอกสารอบรมความพรอ้ม 
Perpetual software in the 
Cloud Solution Provider 
program

• ขา่วสารเกีย่วกบั Microsoft 
Licensing news post และ i
ขอ้มูลเพิม่เตมิ

แหล่งขอ้มูลในการเรยีนรูเ้พิม่เตมิและความชว่ยเหลอื

TIMELINE สาํหรบั Open License program และ perpetual 
software ใน Cloud Solution Provider program  

มกราคม 2564 • Perpetual software มวีางจาํหน่ายสาํหรบัทุกพารท์เนอรใ์น Cloud 
Solution Provider program

กรกฎาคม 2564 • Perpetual software สาํหรบัภาครฐั (การศกึษา, สงักดัรฐับาล, และองคก์ร
ไม่แสวงหาผลกาํไร) จะมวีางจาํหน่ายผ่านทาง Cloud Solution Provider 
program

• จะไม่มกีารเสนอขาย SKU ใหม่ใดๆ เพิม่เขา้ไปใน Open License 
program

• สาํหรบั Get Genuine Windows Agreement (GGWA) และ Visual 
Studio Pro จะมจีาํหน่ายผ่านทาง Cloud Solution Provider program

• ภาคการศกึษาและภาคองคก์รไม่แสวงหาผลกาํไรมวีางจาํหน่ายใน Open 
Value

มกราคม 2565 • จะไม่มกีารซือ้ขายใดๆ บน Open License program อกีตอ่ไป สว่น
perpetual software จะมจีาํหน่ายผ่าน Cloud Solution Provider 
program เท่าน้ัน

• จะไม่มกีารซือ้ขายสาํหรบั Open License program resellers หากคณุ
ยงัไม่ไดส้มคัรเขา้รว่มเป็น Cloud Solution Provider program ที่
ตอ้งการจาํหน่าย perpetual software

• การตอ่อายุ License & Software Assurance และ Software 
Assurance ควรจจะไปตอ่อายุที่ Open Value program

สถานการณท์ี่ 1: การจาํหน่าย Perpetual 
Software ผ่าน Cloud Solution Provider 
program

ขัน้ที่ 1: กา้วขึน้สูค่วามพรอ้ม (Onboard) สู ่Cloud Solution 
Provider program. 

ขัน้ที่ 2: เร ิม่คา้ขาย perpetual software licenses บน 
Cloud Solution Provider program 

ขัน้ที่ 3: ยา้ยมาขาย cloud services ผ่านโปรแกรม CSP

สาํหรบัขอ้มูลเพิม่เตมิ โปรดตดิตามไดจ้าก step-by-step
guide และ ขอ้มูลอืน่ๆ ตอ่ไปนี้

สถานการณท์ี่ 2: เสน้ทางแบบเรง่สปีดสู่ธุรกจิคลาวด ์

ผลกัดนัจาก perpetual software ไปยงั cloud solutions เพือ่เรง่
กระบวนการสูธ่รุกจิคลาวด ์

Windows Server และ SQL Server บน Azure
cloud revenue ดว้ยการชว่ยเหลอืลกูคา้ให ้ migrate ไปยงั
Windows Server และ SQL Server บน Azure ซึง่คุม้คา่การลงทุน
และมรีอยตอ่นอ้ยทีส่ดุสาํหรบัเสน้ทางทีจ่ะยา้ยระบบไปยงัคลาวด ์

• เปลีย่นผ่านจาก Office ไปเป็น Microsoft 365: เสนอลกูคา้ใหใ้หใ้ช ้
งานฟีเจอรด์า้น collaborative ทีอ่พัเดทมากทีส่ดุบนMicrosoft
365 ทีท่ํางานเชือ่มตอ่แบบรวมศนูย ์
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https://partner.microsoft.com/resources/collection/reseller-open-license-to-csp-transition-materials#/
https://partner.microsoft.com/resources/detail/reseller-csp-evolution-open-license-changes-overview-pptx
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